
【株式会社SBSマーケティング】『お問い合わせフォーム営業』
ってアリ！？①注目されるようになった背景とやってみてわかっ
たメリット＆デメリット

支援会社と事業会社での実務経験をベースに、主にBtoB（企業間取引）分野のマーケティングや
販売促進、集客に関連したコンサルティングサービスを提供している株式会社SBSマーケティング
は、「『お問い合わせフォーム営業』ってアリ！？①注目されるようになった背景とやってみて
わかったメリット＆デメリット」ページを2023年04月25日（火）  に公開しました。

新規開拓の手法の一つとして注目されている『お問い合わせフォーム営業』。なぜ注目されるよ
うになったか、新規開拓手法について、Webフォームへのアプローチ施策に関するメリットとデメ
リット（リスク）について解説しています。

（記事ページの項目）
■新型コロナウイルス感染拡大をきっかけにビジネスに変化が・・・
■新規開拓手法はさまざま
◆「アナログ・オフライン」「デジタル・オンライン」施策
◆「プッシュ型」「プル型」施策
◆注目度が高まっているのが『お問い合わせフォーム営業』
■お問い合わせフォーム営業のメリット＆デメリット（リスク）
◆お問い合わせフォーム営業とは？
◆お問い合わせフォーム営業のメリット
◆お問い合わせフォーム営業のデメリット（リスク）
■最後に

▼詳しくはこちらをご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/lead-generation/sales-to-inquiry-form1-2023-04/

▼日々の実務に役立つ情報を公開しています。どうぞご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/

■問い合わせ先
企業名：株式会社SBSマーケティング
事業内容：マーケティング、集客、販売促進に関するコンサルティング業務 など。
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