
【株式会社SBSマーケティング】多忙になりがちなマーケターに
も求められる『ホワイトスペース（戦略的小休止）』とは！？

BtoB（企業間取引）を中心にマーケティングや集客に関連したコンサルティングサービスをご提
供させていただいている株式会社SBSマーケティングは、「多忙になりがちなマーケターにも求め
られる『ホワイトスペース（戦略的小休止）』とは！？」ページを2022年12月27日（火） 
 に公開しました。

中堅・小規模企業に所属するマーケターに求められるのは創造性のある思考やアイデアですが、
実際の現場では業務に忙殺されがちです。
そんな中でも確保したい、創造性のある時間『ホワイトスペース（戦略的小休止）』、確保する
ための『タイムマネジメント』について解説しています。

（記事ページの項目）
■忙殺されがちなマーケター
■忙しい時ほど陥ってしまいがちな二つのパターン
◆『計画のグレシャムの法則』に陥って日常業務に追われてしまう
◆“目の前にあるタスクをこなすことが目的”になってしまい“やりっぱなし”の悪循環に陥っ
てしまう
■確保したい『ホワイトスペース（戦略的小休止）』
◆必要なのは『ホワイトスペース』
◆『ホワイトスペース』とは？
■ホワイトスペースを生み出すことに役立つ『タイムマネジメント』
◆『タイムマネジメント』による短期的なメリット
◆『タイムマネジメント』による中長期的なメリット
■最後に

▼詳しくはこちらをご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/marketing/whatis-white-space-2022-12/

▼日々の実務に役立つ情報を公開しています。どうぞご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/

■問い合わせ先

https://www.prerele.com/releases/detail/37436
https://www.prerele.com/releases/detail/37436
https://www.prerele.com/releases/date_list/2022/12
http://www.google.com/calendar/event?action=TEMPLATE&dates=20221227%2F20221228&text=%E3%80%90%E6%A0%AA%E5%BC%8F%E4%BC%9A%E7%A4%BESBS%E3%83%9E%E3%83%BC%E3%82%B1%E3%83%86%E3%82%A3%E3%83%B3%E3%82%B0%E3%80%91%E5%A4%9A%E5%BF%99%E3%81%AB%E3%81%AA%E3%82%8A%E3%81%8C%E3%81%A1%E3%81%AA%E3%83%9E%E3%83%BC%E3%82%B1%E3%82%BF%E3%83%BC%E3%81%AB%E3%82%82%E6%B1%82%E3%82%81%E3%82%89%E3%82%8C%E3%82%8B%E3%80%8E%E3%83%9B%E3%83%AF%E3%82%A4%E3%83%88%E3%82%B9%E3%83%9A%E3%83%BC%E3%82%B9%EF%BC%88%E6%88%A6%E7%95%A5%E7%9A%84%E5%B0%8F%E4%BC%91%E6%AD%A2%EF%BC%89%E3%80%8F%E3%81%A8%E3%81%AF%EF%BC%81%EF%BC%9F&details=https%3A%2F%2Fwww.prerele.com%2Freleases%2Fdetail%2F37436
https://sbsmarketing.co.jp/marketing/whatis-white-space-2022-12/
https://sbsmarketing.co.jp/blog/


企業名：株式会社SBSマーケティング
事業内容：マーケティング、販売促進に関するコンサルティング業務 など。
URL：https://sbsmarketing.co.jp/contact/
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