
青山プラチナ倶楽部が、交際クラブの"？"を払拭し解明する書籍
第3弾「交際クラブオーナーの経営論」を発行した事をご報告い
たします！

業界でも最大規模を誇る青山プラチナ倶楽部（所在
東京都渋谷区神宮前）が、書籍の第3弾として「交際クラブオーナーの経営論」を発行いたしまし
た!!

当該書籍は、青山プラチナ倶楽部に入会なさる男性会員様から絶大なる指示を頂いている、サイ
ト上で連載した文章をまとめたものです。無料ですので、ダウンロードしてください！

↓↓ 「交際クラブオーナーの経営論」はこちら ↓↓
https://amzn.to/3qEsU9H

交際クラブオーナーが経営論？と思う方が大半だと思いますが、実は世界ナンバーワンコンサル
タント会社に勤務していたオーナーの、渾身の一冊であり、他業種でも使える内容が盛りだくさ
んなんです?
これからも業界の実態を情報発信していくために、青山プラチナ倶楽部では、今後も書籍をどん
どん発行していきます。
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1. 交際・デートクラブオーナーの経営論
交際・デートクラブのオーナーが経営論？なんて思われる方がいるのではないでしょうか。その
理由、他のクラブとの違いを知っていただく為にお話しいたします。

2. 人を動かす＝女を口説く
カーネギーの『人を動かす』という本を読んだことはありますか？この本に書かれている内容を
簡単にお話しします。女性を口説くだけではなく、営業にも役に立ちます。

3. 実力がある人間と無い人間
実力とは？から、実力のある人間とは？実力の無い人間とは？違いを分かり易く説明いたします
。

4.当社の社訓
当社の社訓を公開させていただきます。

5. やらない理由
どんな会社にもいますよね？やらない理由や出来ない理由ばかりを言っている社員。そういった
社員はどうしていくべきかを、お話しいたします。

6. 実力主義
どうしたら実力が付く？実力をつけるためにやらなければならない事は？答えは難しくありませ
ん。

7. 実力主義２
最初から実力のある人なんていません。それぞれ努力して実力をつけるものです。努力して自信
がつく。その自信こそが実力です。

8. なぜ交際クラブなのか？
なぜ交際クラブなのか？につきまして、実体験をもとにお話しいたします。

9. なぜ交際クラブなのか？２
キャバクラと変わらないんじゃない？そんなことはありません、キャバクラとは全く違います。
その他、交際クラブに関する疑問についていくつかお答えいたします。

10. 安売王になりたいですか？
良いものは高く売りたいと考えることが本来の考え方だと思います。私は安売王にはなりたくあ



りません。

11. 安売王になりたいですか？２
安いが素晴らしいと思っている会社はレベルが低い。故に安いところはサービスが悪いと考えて
下さい。

12. 経営資源について
経営資源とは・・・ヒト、モノ、カネになりますが、当社でいうモノの部分（女性）について、
どのような方法で集めているのか？や、他の交際クラブとの違いにつて説明いたします。

13. サービスの本質について（＠飲食店）
不満足ではないサービスと満足するサービスは何が違うのか？飲食店をモデルとして説明いたし
ます。

14. 満足するサービス１回目
飲食店においてはじめてのお客様を次回も来店させるための方法をお話しいたします。

15. 満足するサービス２回目以降
飲食店において来店された２回目以降のお客様をさらにリピートさせる方法をお話しいたします
。

16. 結婚相談所って？
結婚相談所について当会員様の声や思っていることをお話しいたします。

17. 交際クラブオーナーの本音
交際クラブを始めてから新たな業者が参入してきております。その実態について説明させていた
だきます。

18. 日本の財政
現在の日本経済についてと今後についてお話しさせていただきます。さらに今後につきまして、
内容の通りになった場合の私の意見も述べさせていただきます。

19. 上場企業って？
上場企業ってどうなんでしょう？当倶楽部での会員様のお話をさせていただきます。

20. ズルい奴の末路
ズルをした人のその後についてどうなっていくのか？

21. 結局は青プラ!?
仕事を成功した男性が奥さん以外の素敵な女性と恋愛をするには？銀座や六本木のクラブ？キャ
バクラ？・・・結局青山プラチナ倶楽部です。

22. 考え方が将来を決める～サンショウウオ人間になるな～
自分主導か相手主導かの実際にあったお話しをさせていただきます。自分が変わらなければ損を
します。

23. 人が努力する理由
真似ごとだけで人は成功しません。やはり苦労や努力をしなければならないのです。成功するに



は努力が必要です。

24. 超高級と謳う交際デートクラブの成功報酬と甘い罠
入会金や紹介料が高額な超高級と謳う交際デートクラブのカラクリについて分かり易く説明いた
します。

25. 低俗風俗交際クラブで失望するな!!
どの交際クラブも男性会員を集めるのに苦労しています。そこで男性会
員を集めるためにキャンペーンなどで高級店を謳っているところが安売りをしてしまう・・・結
果入会してしまった男性は・・・失望しないでください。安売りをしていない本物の高級交際ク
ラブを訪ねて下さい。

↓↓ 「交際クラブオーナーの経営論」はこちら ↓↓
https://amzn.to/3qEsU9H

まだまだ交際クラブについて皆様へ知っていただきたいと思っておりますのでこれからも書籍を
発行してまいります。次回もお楽しみに！

■『青山プラチナ倶楽部』公式HPのURL
https://www.aoyama-platinum.com/

■『青山プラチナ倶楽部へようこそ』のURL
https://kousaiclub-tokyo.com/

■『青山プラチナ倶楽部のすべて』のURL
https://www.a-platinum.jp/

■参考サイト
『交際クラブ比較.com』のURL
https://www.kousaiclub-hikaku.com/

『交際クラブサーチ』のURL
https://kousaiclub-search.com/

『交際クラブ徹底攻略』のURL
https://kousaiclub-kouryaku.com/

【お問い合わせ先】
企業名：株式会社ジェイド
担当者名：小川慶多
TEL：0345909816
E-Mail：
URL：https://www.aoyama-platinum.com/inquire02men.html
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