
7/24（土）「食品のプロが語る、稼げる販路コーディネータ、セ
ールスレップ」キャリアアップセミナー開催

2021年7月5日（月）  

報道関係各位

JMC日本販路コーディネータ協会は、「食品のプロが語る、稼げる販路コーディネータ、セールス
レップ」キャリアアップセミナーを 2021 年 7 月 24 日（土）に開催致します。

■概要

〔日時〕2021年7月24日（土）  
〔会場〕オンライン配信（インターネットで受講可能）
〔受講料〕一般 税込5,500円 ／ 協会資格登録者 税込3,300円
※セールスレップ・販路CO協同組合員は研修料無料

JMCグループでは、資格取得後、その活動のスタート支援を図るため、スキルアップ研修／キャリ
アアップセミナーを実施しています。実践活動における内容を整理して講義を行うため、有資格
者はもちろん、これから受験・受講される方、資格や業界のことをもっと知りたい方など、どな
たでも受講可能です。

主な内容

１．販路コーディネータの役割
２．独立系販路コーディネータの５つの心構えと５つの役割
３．独立系販路コーディネータの４つの実務
４．セールスレップとは
５．セールスレップの仕組み／実践編
６．セールスレップの報酬
７．販路コーディネータの具体的な活動とセールスレップとの連携・責任
８．コンサルタント契約・報酬などについて
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９．販路コーディネータと中小企業診断士の違い
１０．ＭＭ戦略シート（事業構図表）とは
１１．販路コーディネータ支援事例
１２．販路コーディネータの報告書／販路CO委託契約書
１３．販路コーディネータの注意点と課題
１４．セールスレップ契約上の注意事項
１５．マネジメントマーケティング戦略会議
１６．クライアントの心理／顧客開拓のための人脈

■本件に関するお問い合わせ先

URL：http://www.hanro.jp/cgi-bin/mail/form.cgi
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