
【東京開催】ＥＣサイトセミナー「これからのＥＣサイトは情報
の『質』と『量』と『活用方法』で決まる時代」

ＳＢＩナビ株式会社（本社：東京都渋谷区、代表取締役：沖田
貴史、以下ＳＢＩナビ）は、株式会社エイジア（本社：東京都品川区、代表取締役：美濃
和男、以下エイジア）、株式会社オークファン（本社：東京都渋谷区、代表取締役：武永
修一、以下オークファン）と共同で、２０１１年７月７日（木）に「これからのＥＣサイトは情
報の『質』と『量』と『活用方法』で決まる時代
～競合の価格情報／自社サイトの資産（アイテムデータ／ユーザログデータ）の収集・活用とユ
ーザへの的確でタイムリーな情報提供～」と題したセミナーを開催いたします。
ＥＣ市場の競争が激化する中、いかに差別化を図っていくかはすべてのＥＣサイト事業者の最大
の課題。優れた戦略を選択してスピーディーに実行し、成果を上げるには、いかに競合に先んじ
て勝つための「情報の質と量」を手に入れ、その情報をいかに「活用するか」にかかっています
。そこで、本セミナーでは「価格情報の分析・活用」のための情報提供事業を行っているオーク
ファンと「アイテム情報とユーザログ情報の再活用」を実現するサイト活性化ＡＳＰスイートを
提供するＳＢＩナビ、「戦略的メールマーケティング」を実現するメール配信クラウドサービス
「ＷＥＢ
ＣＡＳ」を提供するエイジアの３社にて、最新の業界動向と各社持っているノウハウや導入事例
をご紹介します。

＜詳細ご案内＞
下記ホームページをご覧ください。
http://www.sbi-navi.co.jp/seminar/20110707.html

＜開催概要＞

■日時：２０１１年７月７日（木） １４：００〜１７：００（受付１３：３０〜）
■場所：ＴＫＰ新宿ビジネスセンター １１Ｆスカイ会議室Ｂ
東京都新宿区西新宿２−３−１ モノリスビル１１階
■地図：http://tkpshinjuku.net/access/
■定員：１００名
■費用：無料
■受講対象者：ＥＣサイト運営を行っているクライアント企業のマーケティング担当者、企画担
当者、システム担当者。

＜こんな方にオススメ＞

１. 限られた人員で最大のパフォーマンスを出すことを経営から求められている方
２. 他社のＥＣサイトの成功事例・失敗事例の情報収集をしたい方
３. ＥＣサイトにおけるデータ活用の最新動向やノウハウについて情報収集をしたい方

＜講演概要＞

第１部
「熾烈な価格競争のなか利益を確保する方法 ～情報収集・分析の効率化～」
講師：株式会社オークファン 法人営業部 執行役員 楠山健一郎
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家電や日用品、スポーツ用品といった型番商品を取り扱う店舗様には、競合ショップよりも安く
商品を提供することを宿命づけられている場合も多いでしょう。しかし安値で集客して売り上げ
を伸ばしたとしても、利益を上げることができなければ成功にはつながりません。そこで私ども
は価格分析ツールを用いて効率よく情報戦を制しつつ、同時に利益アップも図る方法をご提案し
ます。

第２部
「ＥＣサイトに眠っている資産の活用事例～１年で売り上げが倍増した舞台裏～」
講師：ＳＢＩナビ 営業企画部 マネージャー 高橋敏郎

プロモーション競争が激化している昨今は「予算を掛けた分しか集客できない」のが現実。そこ
で、サイト内のスループットを上げることがキーになってくるのですが、そのためのヒントは実
は「サイトの中」に眠っています。ＳＢＩナビでは、サイト上で収集したユーザのアクセスログ
やアイテム情報、更にはユーザーのレビュー情報の活用施策としてレコメンドＡＳＰとクチコミ
ＡＳＰのサービスを提供しておりますが、本パートではその最新導入事例やノウハウなどについ
て紹介します。

第３部
「その想い届けたい！
～勝ち組ＥＣに求められるソーシャル時代のメールマーケティング戦略とは～」
講師：株式会社エイジア セールスマーケティンググループ 部長 齋藤貴司

ＥＣ運営に欠かせない販促手法として、今や”やって当たり前”の施策となっているメールマー
ケティング。しかし個人の受け取るメルマガ数は増大し、従来のメール大量一斉配信による”売
り込みメール”では、顧客の離反に直結しかねないのが現状です。本講演では、“顧客中心”の
メールマーケティングの実現方法や「読まれるメール」になるための仕組み・手法について、Ｅ
Ｃ活用事例とともにご案内いたします。また、Ｆａｃｅｂｏｏｋ、Ｔｗｉｔｔｅｒ等、最新のソ
ーシャルプラットフォームを活用した、ＥＣ売上向上に役立つ新機軸のダイレクトコミュニケー
ションツールもご案内いたします。

ご希望の方はセミナー担当までお申し付けください。

＜お申込方法＞

ご希望の方は以下の個人情報取扱規約に同意の上、
下記ホームページからお申し込み下さい。
http://www.sbi-navi.co.jp/seminar/20110707.html

ご不明点などがございましたらお気軽にお問い合わせください。
ご参加をお待ちしております。

＜お問い合わせ＞
ＳＢＩナビ株式会社 セミナー事務局
TEL：  FAX：
Mail：
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